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Санкт-Петербургской международной бизнес - ассоциации на Северо-Западе

(СПИБА)

Санкт-Петербургская международная бизнес – ассоциация на Северо – Западе (СПИБА) объединяет около 120 организаций: предприятия с иностранными инвестициями, представительства и филиалы иностранных компаний, международные некоммерческие организации, а также дипломатические и торговые представительства.  Члены СПИБА представляют 21 страну и работают в Санкт-Петербурге, Ленинградской и Новгородской областях.  Ассоциация была образована в 1995 г., когда иностранные компании, начавшие свой бизнес в Санкт-Петербурге объединились с целью улучшения делового климата в нашем городе.

За прошедшие восемь лет члены СПИБА стали свидетелями изменений как в городском законодательстве, так и в инфрастуктуре, которые привели к улучшению делового климата в Санкт-Петербурге и увеличению количества инвестиций в экономику города.  В качестве примера уместно привести принятие городских инвестиционных законов в 1998 году.  Тем не менее, вопрос улучшения инвестиционного климата до сих пор на повестке дня.

Все эти годы СПИБА ведет диалог на инвестиционную тему с Администрацией Санкт-Петербурга с разной степенью интенсивности и результативности.  Проблемы, которые когда-то СПИБА поднимала и убеждала, что этим проблемам нужно уделить серьезное внимание, теперь озвучивают сами представители администрации города.  Есть понимание того, что существует конкурентная борьба за инвестиции, как между отдельными странами, так и между регионами.

Одно преимущество у Санкт-Петербурга уже есть: нам можно избежать стадии изобретения велосипеда.  В мире накоплен большой опыт успешного привлечения инвестиций, существует множество эффективных моделей, позволивших преодолеть экономические спады, привлечь деньги и, в конечном счете, улучшить уровень жизни людей. 

В этом году я получила стипендию Эйзенхауэра и представляла нашу страну в международной программе, которую проводит Фонд Эйзенхауэра уже 50 лет.  В рамках этой программы мне довелось посетить 14 городов США с целью изучения успешного опыта экономического развития городов и штатов.  Два года назад я изучала опыт Финляндии.

Везде, где успешно привлекаются инвестиции, разработан и реализуется четкий и понятный бизнес план, в котором определяются конкурентные преимущества и слабые стороны региона, преимущества и недостатки конкурентов, механизм привлечения инвестиций, основанный на понимании сильных и слабых сторон своих и конкурентов и намечен план действий на ближайшую и долгосрочную перспективу.

Приведу только один пример.

Штат Массачусетс.  Столица Бостон.  За последние десять лет этот штат привлек 8 миллиардов долларов частных инвестиций, что привело к созданию более 40 тысяч новых рабочих мест.  Город Бостон, наряду с Сан-Франциско, являются самыми дорогими городами США.  Высокие налоговые ставки, установленные в штате, также не являются конкурентным преимуществом в борьбе за инвестиции.  В народе этот штат даже прозвали «Таксачусетс», используя слово “такс” – налог.  Что же привлекает инвестиции в Бостон?  Брошюра, которой меня снабдили в управлении по развитию бизнеса, убеждает потенциального инвестора, что Массачусетс является идеальным местом для развития бизнеса, с помощью следующих аргументов:

· Наибольшая в США концентрация квалифицированных кадров;

· Сильно развитая конкуренция во всех областях, вынуждающая компании постоянно совершенствовать продукты и услуги, а сотрудников повышать квалификацию;

· Развитая сильная сеть поставщиков, дающая конкурентные преимущества компаниям;

· Хорошо развитая система коммуникаций, позволяющая быстро перемещать людей, товары и информацию;

· Правительство, которое стимулирует развитие этой уникальной деловой среды и ее защищает.

Роль правительства очень проста и понятна – стимулировать и защищать.  Все остальное делают привлеченные инвестиции - создают новый бизнес, а он, в свою очередь, стимулирует дальнейшее развитие по принципу цепной реакции.  Основные механизмы для стимулирования инвестиций становятся очевидными, если вспомнить о названии Таксачусетс.  Вот уже 10 лет в штате реализуется Программа стимулирования экономического развития (Economic Development Incentive Program).  Достоинством этой программы является не только то, что она способствует привлечению инвестиций в штат в целом, она позволяет также развивать отдельные территории.

Основным элементом программы является предоставление налоговых льгот на территориях, включенных в программу при реализации приоритетных инвестиционных проектов.  Налоговые льготы предоставляются как штатом, так и муниципалитетами.  Штат предоставляет 5% инвестиционные кредиты и выводит из-под налогообложения 10% расходов на реконструкцию неиспользуемого здания.  Муниципалитет, на территории которого осуществляется приоритетный проект, предоставляет льготу по налогу на имущество.  Кроме того, руководство предприятия, осуществляющего приоритетный инвестиционный проект, освобождается от налога на доходы физических лиц, взимаемого штатом.  Какие проекты приоритетны определяют сами муниципалитеты территорий, включенных в программу.

Я не хочу призывать к простому копированию чужого, пусть даже и успешного, опыта.  Но творчески использовать его стоит, а также опыт других штатов и более близких, европейских, соседей.

В прошлом году наша ассоциации поддержала предложение Комитета экономического развития, промышленной политики и торговли о введении в качестве рычага для привлечения инвестиций льгот по налогу на прибыль (региональная часть) в форме субвенций.  Предложение, к сожалению, не нашло спроса.  Одной из причин его отклонения было отсутствие твердых подтвержденных точными цифрами гарантий увеличения потока инвестиций в результате введения механизма субвенций.  Гарантий в таких случаях дать никто не может, тем более, что в нашем городе на инвестиционный процесс влияют и другие факторы.  Но опыт Массачусетса, также непростого региона с точки зрения привлечения инвестиций, показывает, что налоговые льготы привлекают.  Правда, хочу сразу добавить, что и про другие факторы не стоит забывать.

Важным преимуществом города является то, что в Санкт-Петербурге уже образовалась критическая масса иностранных инвестиций, которые могут служить маяком для потенциальных инвесторов при условии, что их деятельность не будет осложняться административными барьерами и законодательными пробелами.  К сожалению, препятствий пока приходится преодолевать немало.  Тем не менее, решить проблемы можно, тем более, что в городе активно действует ряд объединений бизнеса, таких как СПИБА, которые всегда готовы оказать содействие в выявлении препятствий для развития бизнеса и помочь найти взаимоприемлемые решения.  Соседние Ленинградская и Новгородская области уже несколько лет ведут очень результативный диалог с бизнесом.  К сожалению, Санкт- Петербургская администрация не всегда эффективно использует этот ресурс.

Еще одно очень важное преимущество наш город получил благодаря празднованию трехсотлетнего юбилея.  Благодаря участию в торжествах большого количества лидеров разных стран популярность Санкт-Петербурга в мире неимоверно возросла.  На фоне этой популярности и замеченного в деловом мире улучшения инвестиционного климата в России в целом быстро растет интерес иностранных инвесторов к возможностям нашего города.  У нас есть шанс сделать большой шаг вперед.  Но это только шанс, упустить который очень легко, если не сделать серьезный прорыв в создании привлекательной конкурентноспособной инвестиционной среды.
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